
Sie suchen eine neue Herausforderung? Bei uns  
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir einen engagierten

Außendienstmitarbeiter, Technischen Verkäufer (m/w/d)
für das deutschlandweite Gebiet

Nach Einarbeitung und Übernahme der Kundenstruktur sind Sie für das gesamte deutschlandweite Gebiet zuständig,
oder nach Absprache für ein reduzeirtes Gebiet. Diese Position gestalten wir mit Ihnen zusammen. 

Ihre Aufgaben:
•  Betreuung der Kunden
•  Verkauf von Kamineinsätzen, -kassetten und -öfen, sowie Beratung und technische Einweisung 
•   Kaufmännische Abwicklung

Ihr Profil:
• idealerweise abgeschlossene kaufmännische oder technische Berufsausbildung (m/w/d)
• Berufs- und Branchenerfahrung im Kaminverkauf/Kaminofenbau (Quereinstieg möglich)
• Kompetentes, freundliches und sicheres Auftreten gegenüber Kunden
• fokussierte Kundenorientierung und ausgeprägte Kommunikationsstärke
• selbstständige und zuverlässige Arbeitsweise
• Teamfähigkeit

Das bieten wir:
• einen interessanten Arbeitsplatz in einem motivierten Team 
• abwechslungsreiche Tätigkeit  
• leistungsgerechte Bezahlung
• Firmenfahrzeug mit privater Nutzung

Gestalten Sie gemeinsam mit uns die Zukunft!
 
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen mit Nennung Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins und 
Ihren Gehaltsvorstellungen per E-Mail an mail@fram-gmbh.de 

Keine Zeit, um eine Bewerbung zu schreiben? Dann rufen Sie uns einfach für ein erstes Telefongespräch an. 
Wir freuen uns über Ihren Anruf unter 05422 9897-36
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